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PRESENTACIÓN

El Derecho de los seguros se encuentra inmerso en un proceso constante de mo-
dernización que tiene como objetivo la mejora de la transparencia y el incremento 
de la competitividad en el mercado. Claro reflejo de ello lo representa la aprobación 
—hace ya más de un año— del texto legislativo dedicado a la distribución de segu-
ros, si bien no en una ley propia sino en un conglomerado normativo que incorpora a 
nuestro ordenamiento diversas directivas pendientes de trasposición (Real Decreto-ley 
3/2020, de 4 de febrero). También continúa siendo objeto de interés en la doctrina la 
aplicación de algunos aspectos destacados de la LOSSEAR, entre otros los referidos 
al fortalecimiento del gobierno corporativo de las entidades aseguradoras. La materia 
contractual, si bien no ha sufrido modificación, la interpretación de sus preceptos 
alimenta el debate en la actividad diaria de los tribunales de justicia, especialmente 
desde la perspectiva de la protección del asegurado.

Asimismo, la realidad actual del mercado asegurador revela la concurrencia de 
novedades que demandan también la atención del especialista. Así, cabe destacar de 
un modo especial la incorporación de las nuevas tecnologías en la actividad asegura-
dora —las llamadas «insurance technologies» o abreviadamente «insurtech»— que 
están afectando de modo considerable al modo hasta ahora empleado de contratar por 
los operadores económicos (big data, internet de las cosas, riesgos cibernéticos, etc.). 

En este sentido, conviene examinar el tratamiento que las entidades aseguradoras 
están realizando de la información facilitada por sus clientes —presentes o futuros—, 
sus límites y los mecanismos de protección ante el riesgo de pérdida o mal uso de 
materia tan sensible (especialmente, los datos relativos a la salud y genética en la 
predicción, prevención y tratamiento de enfermedades). En este nuevo escenario, 
propiciado por un entorno cada vez más tecnológico, se plantea si es necesario nuevas 
normas o modificar las ya existentes, particularmente en la esfera contractual para 
adaptarse al nuevo escenario digital, siendo más transparentes y simplificando el 
lenguaje empleado en las pólizas.

Por otro lado, no puede dejar de atenderse a cuestiones jurídicas en materias 
puntuales, como las derivadas de la salida del Reino Unido de la Unión Europea  
—Brexit— en la actividad aseguradora, en especial, la relativa a la navegación 
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marítima. Igualmente, y a pesar de su excepcionalidad, la pandemia causada por 
el COVID-19 ha suscitado un cierto debate en el seguro sobre el significado de las 
medidas legislativas aprobadas de manera tan urgente.

En resumen, las líneas precedentes describen, con brevedad, las cuestiones jurí-
dicas dedicadas al seguro objeto de tratamiento en este libro. Como se observa en el 
índice, se ha clasificado, sistemáticamente, cada capítulo en uno de los seis siguientes 
bloques temáticos: «Nuevas tecnologías y seguro», «Gobernanza y distribución», 
«Transparencia y competitividad», «Protección del cliente», «Seguro marítimo, res-
ponsabilidad y Brexit», «Pandemia y seguro».

El debate sobre estas cuestiones jurídicas tuvo lugar en el Congreso internacional 
de Seguros —Nuevos retos en el Derecho de seguro: hacia un mercado asegurador 
más transparente y competitivo. Conmemoración de los 40 años de la Ley de Contrato 
de Seguro (1980-2020)— celebrado los días 7 y 8 del pasado mes de mayo, del que 
proceden los capítulos de cada bloque citado. Esta actividad académica se celebró 
juntamente con la Sección Española de la Asociación Internacional de Derecho del 
Seguro (SEAIDA) y su Sección en Cataluña, a quienes es obligado reconocer since-
ramente su disposición y apoyo en todo momento al éxito del Congreso, en especial 
a sus presidentes, Rafael Illescas y Eliseo Sierra.

Inicialmente previsto para celebrarlo en el mes de octubre del año pasado, tuvo 
que trasladarse, por la crisis sanitaria al pasado mes de mayo. Por el mismo motivo, 
nos vimos obligados, en el último momento, a sustituir su celebración presencial 
—en la Universidad Rovira i Virgili y en las instalaciones de la Autoridad Portuaria 
de Tarragona— por la virtual. A pesar de su complejidad, el Congreso se celebró sin 
incidentes y con una muy buena acogida por todos los asistentes. Mérito a compartir 
con todos los miembros de los equipos organizador —Hilda Aguilar, Félix Benito, 
María Teresa Franquet, Pablo Girgado, Juan Pablo Gonzales y Eliseo Sierra— y 
técnico —Mireia Eizaguirre y Marina Ventaja—.

Igualmente, cabe señalar que esta obra sirve a la difusión de los resultados previstos 
en el proyecto de investigación DER2017-87993-P, financiado por FEDER / Ministerio 
de Ciencia, Innovación y Universidades / Agencia Estatal de Investigación, en el que los 
miembros del Grup de Recerca Dret d’Assegurances —reconocido por la Generalitat 
de Catalunya— viene trabajando desde hace tiempo en la Universidad Rovira i Virgili. 

Por último, sólo nos queda agradecer muy sinceramente a todos los ponentes 
y titulares de comunicaciones por el esfuerzo realizado durante el Congreso y, de 
modo especial, en la revisión posterior. Ello ha permitido, a mi juicio, ofrecer ahora 
una publicación rigurosa y muy cuidada, caracterizada por una amplia variedad de 
temas sobre el seguro. Es el momento de que sea el lector a quien corresponde ahora 
recorrer las páginas siguientes y así poder descubrir la gran calidad científica que 
atesora la obra.

Tarragona, 10 de julio de 2021. 
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